Kommen auch Sie zur Perle
im Versicherungsmarkt
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Echt.
Versichert.
Vor Ort.

IThr Vertrauen —unsere Verpflichtung



Sie leiten erfolgreich lhre
Versicherungsagentur und
suchen einen langfristigen,
zuverlassigen Partner?
Mit Gberschaubarer Struktur,
flachen Hierarchien und
kurzen Wegen? Dann sind Sie Uber uns
bei der Mecklenburgischen
genau richtig!
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Unsere

. . Unsere
Diese Broschiire gibt hnen kurz und prégnant Informationen (iber die Gesellschaft, die Art der Mitarbeiter Produkte

Zusammenarbeit und mégliche Leistungen. Die Informationen entsprechen dem Sach- und
Wissensstand zum Zeitpunkt der Herausgabe und dienen der ersten Informationsbeschaffung.
Rechtsanspriiche jedweder Art kénnen nur aus schriftlichen vertraglichen Vereinbarungen
zwischen der Gesellschaft und dem Vermittler abgeleitet werden.

Frauen und Ménner nehmen wir gleichermafien gem in unserem Unternehmen auf. Wir haben

lediglich zur besseren Lesbarkeit der Texte in der gesamten Broschire auf die weiblichen Text-
formen verzichtet. 1 6 1 O

Unser

IIIII Unsere :
v Agenturunterstiitzung AuBendienst

VERSICHERUNGS-GESELLSCHAFT AUF GEGENSEITIGKEIT



Wir bauen auf

und gehen sicher in die Zukunft.

Eine 225-jahrige Geschichte liegt hinter unserer Mecklen-
burgischen: Mit einem hauptamtlichen Sekretéar nahmen wir
am 2. Mérz 1797 als ,Hagelschadens-Assekuranz-Gesellschaft
zu Neubrandenburg® die Arbeit auf. Heute sind wir als alteste
private Uberregionale deutsche Versicherung ein traditions-
bewusstes und zugleich zukunftsorientiertes Unternehmen mit
rund 900 angestellten Mitarbeitern und 800 AusschlieRlichkeits-
agenturen.

Unsere Entwicklung ist gepragt von der wechselvollen Ver-
gangenheit Deutschlands. Von den napoleonischen Kriegen bis
zur Wiedervereinigung unseres Landes am 3. Oktober 1990 —

der Lauf der deutschen Geschichte stellte uns immer wieder vor
groBe Herausforderungen. Diese gemeistert zu haben, unter-
streicht auch unsere Zukunftsfahigkeit.

Mit der Wiedervereinigung bot sich uns die Chance, auf unserem
heimatlichen Markt erneut Ful zu fassen. Als eines der ersten
Versicherungsunternehmen in Deutschland haben wir diese
Chance entschlossen genutzt. Heute unterstitzen wir mit
22 Bezirksdirektionen und 1 Vertriebsbiiro bundesweit unseren
AuRendienst vor Ort. Dabei konzentrieren wir uns ganz auf
unsere AusschlieBlichkeits-Organisation als einzigen Vertriebs-
weg.

Das sind unsere Unternehmensziele

Wir fiihlen uns folgenden unternehmerischen Grund-
gedanken und Zielen verpflichtet:

Wahrung der Eigensténdigkeit unserer Mecklen-

Festhalten am AusschlieRlichkeitsvertrieb
als unerlasslichem Bindeglied zwischen der
Mecklenburgischen und unseren Kunden.

burgischen als unabhangige Versicherungs-Gesellschaft, ~ Wir haben gezeigt, dass es mdglich ist, aus eigener Kraft zu
Beibehaltung der Rechtsform als Versicherungsverein wachsen. Dazu hat die Kontinuitat in unserer Unternehmens-

auf Gegenseitigkeit,

Beschrénkung auf das Geschaftsgebiet der Bundes-
republik Deutschland und auf die Kerngruppen
Privatkunden, Gewerbetreibende und Landwirte,

politik ebenso beigetragen wie das starke Engagement
unserer Flihrungskréfte im Innen- und AuRendienst, unserer
Mitarbeiter und Vermittler.

Das Direktionsgebéude am
,Platz der Mecklenburgischen® in Hannover

Der Neubau vis-a-vis
der Direktion in Hannover



Unser Grundsatz:
Vertrauen auf

.lhr Vertrauen — unsere Verpflichtung” — das ist unsere Bot- Im Aufendienst arbeiten wir seit vielen Jahrzehnten nach
schaft, in der das Selbstverstandnis und die Einstellung unseren  bewahrten Grundsétzen. Diese sind fiir uns keine leeren Wort-
Kunden gegentiber zum Ausdruck kommen. ,Echt. Versichert.  hiilsen — im Gegenteil: Sie besitzen auch heute noch einen
Vor Ort* — das erleben unsere Kunden bei unseren Vermittlern  hohen Stellenwert.

besonders durch Freundlichkeit, Zuverlassigkeit, fachliche Kom-

petenz und schnelle Hilfe im Schadenfall.

Die Bronzeplastik der hannoverschen Kiinstlerin Ulrike Enders
vor unserem Direktionsgebéude visualisiert den Gedanken
der Versicherungs-Gesellschaft auf Gegenseitigkeit.



Unser

Alles aus einer Hand.

Als moderne Versicherungs-Gesellschaft denken wir stets neu
Uber die Zukunft unseres Unternehmens nach. Mit dem Ziel,
uns weiterhin einen unverwechselbaren Charakter, eine vorbild-
liche Kundenbetreuung und eine solide Finanzgrundlage zu
sichern, entstand unsere heutige Unternehmensstruktur. Als
Mecklenburgische Versicherungs-Gesellschaft offerieren wir

Kompositversicherungen

Die Mecklenburgische Versicherungs-Gesellschaft

auf Gegenseitigkeit bietet zum Beispiel:
Hausrat-Versicherungen
Handy-Versicherungen
Wohngebaude-Versicherungen
Haftpflicht-Versicherungen
Unfall-Versicherungen
Auto-Versicherungen
Schutzbriefe
Rechtsschutz-Versicherungen
Glas-Versicherungen
Inhalts-, Gebaude-, Haftpflicht- und
Maschinen-Versicherungen fir Gewerbebetriebe
und Landwirtschaft

Die Mecklenburgische Vermittlungs-GmbH
bietet zum Beispiel:

Transport-Versicherungen
Kredit-Versicherungen

unseren Kunden ein umfangreiches Spektrum an Produkten von
der Auto- bis zur Kranken-Versicherung. Unsere Vermittlungs-
GmbH deckt darliber hinausgehenden Bedarf ab. Wir bieten
Privatpersonen, Gewerbetreibenden und Landwirten umfassen-
den und bedarfsgerechten Rundumschutz mit modernen
Sicherheitslésungen.

Personenversicherungen

Die Mecklenburgische Lebensversicherungs-

Aktiengesellschaft bietet zum Beispiel:
Kapital-Lebensversicherungen
Renten-Versicherungen
Risiko-Lebensversicherungen
Fondsgebundene Rentenversicherungen
Berufsunfahigkeits-Zusatzversicherungen

Die Mecklenburgische Krankenversicherungs-

Aktiengesellschaft bietet zum Beispiel:
Krankheitskostenvollversicherungen
Krankheitskostenzusatzversicherungen
Pflegetagegeld-Versicherungen

Die Zusammenarbeit mit unserem Kooperationspartner

Wiistenrot
erweitert unser Angebot um Bausparlésungen.



Unser Vertriebsnetz umfasst 22 Bezirksdirektionen
und 1 Vertriebsbiiro sowie rund 800 hauptberufliche
Agenturen in ganz Deutschland.

Unser AuBendienst:

unseres Geschaftes.

Qualifizierte, kompetente Beratung und Betreuung vor Ort —
fur diesen Service bildet unser Aufendienst das Riickgrat.
Dabei stehen fiir uns Betreuung und Verkauf gleichrangig
nebeneinander. Neben dem Verkauf mit einer fachlich hoch
qualifizierten Beratung ist gerade bei Versicherungen eine per-
manente Betreuung notwendig.

Mit zeitgemaRem Versicherungsschutz ist unser Kunde im
Schadenfall gut gewappnet. Zuverlassigkeit und Schnelligkeit in
der Schadenregulierung sind ein weiterer Trumpf. Ein Grolteil
unserer Schaden wird durch die Vermittler erfasst und eine
Regulierungsempfehlung ausgesprochen. Erst die Einheit von
Qualitadt und Wachstum sichert eine iber Jahre anhaltende
Kundenbindung und damit den wirtschaftlichen Erfolg aller Ver-
mittler und unserer Gesellschaft.

Ihr Sicherheits-Paket

Da auch Sie Sicherheit benétigen, griinden wir unsere Partner-
schaft auf einen soliden Vertrag. So bieten wir:

finanzielle Unterstiitzung in der Aufbauphase

und auch danach

ein liberzeugendes Provisions-System

Hilfe beim Aufbau oder Ausbau lhres Agenturbiiros

Kommen Sie zu uns: Wir bieten
eine sichere Partnerschaft

Unsere vielfaltigen Produkte sind ausgereift und berticksichtigen
den individuellen Kundenbedarf. Damit sind sie fiir Sie gut ,ver-
kaufbar®. Sollten Sie einmal Fragen zu Produkten haben, finden
Sie freundliche und sachverstandige Unterstiitzung bei den zu-
standigen Flhrungskraften in lhrer Bezirksdirektion sowie bei
festen Ansprechpartnern in den Fachabteilungen der Direktion.

Uberschaubare Strukturen und kurze Wege ermdglichen schnelle
Entscheidungen und erleichtern Ihnen die tagliche Arbeit. Das ist
ein wesentlicher Vorteil unserer Unternehmensgrofie mit flachen
Hierarchien. Sie werden sicher feststellen: Wir kennen uns unter-
einander und helfen uns gegenseitig!

eine gute Altersversorgung

ein einfaches und wirtschaftlich interessantes
Bonifikationssystem

eine Gewinnbeteiligung von bis zu 3 % des
Beitragsvolumens Ihres Kompositbestands



Ilhre Vertriebskarriere:
Seste Chancen fir die Zukunft.

Der Karriereplan

Ob Einsteiger oder ,alter Hase* — als Vermittler der Mecklen-
burgischen planen und gestalten Sie selbststandig Ihre beruf-
liche Entwicklung. Sie entscheiden durch lhre Leistung und Ihre
Kenntnisse, welche moglichen Karrierestufen Sie erreichen.
Jede einzelne Stufe bringt fiir Sie neben dem persénlichen
Erfolgserlebnis in der Regel auch vielschichtige Verbesserungen.
Das kann lhre Vergiitung ebenso betreffen wie lhre Ausstattung
mit Vollmachten in Bezug auf Deckungszusagen und Schaden-
regulierung.

Die Karrierestufen

Sie bilden eine solide Basis fiir lhre berufliche Perspektive mit
sehr guten Entwicklungsméglichkeiten in einem auf Partner-
schaft ausgelegten Vertragsverhaltnis.
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Zusétzliche Altersversorgung

Wir bieten Ihnen als hauptberuflichen AusschlieBlichkeits-
vermittler nach vier Jahren erfolgreicher Zusammenarbeit eine
attraktive Altersversorgung in Form einer Lebensversicherung
mit Kapitalabfindung. Die Beitrdge werden dabei zu 100 % vom
Unternehmen getragen. Erklértes Ziel ist lhre deutliche Besser-
stellung gegeniiber dem Ausgleichsanspruch in Abhangigkeit
von der Tétigkeitsdauer.

Ubrigens

Vielen ,Einsteigern®, wie zum Beispiel
AuRendienstmitarbeitern lhrer Versicherungs-
agentur, bieten wir unsere fundierte und klar
strukturierte Grundausbildung zum
Versicherungsfachmann IHK an. In
Zustandigkeit der Industrie- und Handels-
kammer wird nach erfolgreich bestandener
Priifung die Bescheinigung ,Geprifter
Versicherungsfachfrau/-mann IHK* aus-
gehandigt. Wir informieren Sie gern tiber
weitere Details.

()}
c

=
ey

()

b

=7

S

o

>

)

Q.
=

©
L

STUFE 1

Generalvertretung

STUFE 2

,unsere Vermittler sind
Unternehmerpersonlichkeiten,
die ihren Handlungsspielraum mit
Eigeninitiative und Verantwortungs-
bewusstsein ausfiillen.”

Regionaldirektion
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Ihre Sicherheit:
Unsere
Aufbauphase.

Ihre Aufbauphase

Unser Ziel ist die Verwirklichung einer langjahrigen, fir beide
Partner erfolgreichen, Zusammenarbeit. Wahrend der Agentur-
aufbauphase bieten wir Ihnen zur finanziellen Absicherung eine
vertraglich vereinbarte Garantie. Die Aufbauphase gestalten wir
uber einen individuellen Zeitraum auf Ihre Situation passend.
Fir diesen Zeitraum wird ein Zielbestand fiir die Sach-/
Kraftfahrtversicherung vereinbart. Dabei garantieren wir Ihnen
vom ersten Tage an die auf diesen ,Zielbestand” flieRende
Betreuungsprovision, und zwar fiir den gesamten Aufbauzeit-
raum. Das setzt voraus, dass Ihr Bestandsaufbau planmaRig
vorgenommen wird. Nach Beendigung der Aufbauphase
erhalten Sie die normale Provisionszahlung entsprechend Ihrer
Neugeschafts-, Ersatzgeschéfts- und Bestandsentwicklung.

Ihre Agenturentwicklung

In der Zusammenarbeit mit Ihnen legen wir groBen Wert auf
eine betriebswirtschaftliche Agenturfiihrung. Dabei unterstiitzen
wir Sie mit vielfaltigen Malinahmen. Unser Angebot reicht von
der Méglichkeit der personlichen Agenturberatung bis hin zu
speziellen Agenturentwicklungsseminaren. Einen zentralen
Stellenwert haben dabei unsere jahrlichen Agenturentwicklungs-
gesprache.

in der

Die Gewinnbeteiligung

Als erstes Unternehmen am deutschen Versicherungsmarkt
beteiligen wir Sie unmittelbar an dem von Ihnen erwirtschafteten
Gewinn. Diese Tatsache unterscheidet uns auch heute noch
deutlich von vielen anderen Marktteilnehmern.

Einmal mehr unterstreichen wir mit unserer Gewinnbeteiligung
den Gedanken der Gegenseitigkeit und setzen auch in diesem
Bereich auf ein partnerschaftliches Miteinander. So beweisen wir
mit unseren Vermittlern seit Jahren, dass sich Qualitat und
Wachstum in den Besténden nicht ausschlieBen. Im Gegenteil:
Gut gepflegte Bestande sichern lhnen zufriedene Kunden als
wirtschaftliche Basis fiir Ihr ,Unternehmen Agentur* und dienen
lhnen als Motor fiir Wachstum und Ertrag. Neben der wichtigen
umsatzbezogenen Verkaufsleistung honorieren und férdern wir
so auch das Ertragsbewusstsein unserer Vermittler.



Ilhr Know-how:
Unsere individuelle

Engagement und Eigeninitiative sowie fachliche und soziale
Kompetenz sind wesentliche Voraussetzungen fir Ihren Verkaufs-
erfolg im AuRendienst. Zur Vertiefung und Aktualisierung lhrer
Kenntnisse sowie zur zusétzlichen Qualifikation bieten wir Ihnen
und lhren Mitarbeitern eine interessante und breit gefacherte
Seminarauswahl an. Neben intensiven und praxisorientierten
Verkaufstrainings, Produkt-, Fach- und PC-Schulungen gibt es
auch spezielle Seminare zur Agenturentwicklung. Hier kénnen
Sie sich neben betriebswirtschaftlichem Know-how auch in
Fragen der Personaleinstellung und -flihrung fit machen oder sich
gezielt auf lhre unternehmerische Entwicklung vorbereiten. Mehr
Informationen zu unserem modernen Weiterbildungsangebot mit
Prasenz- und Online-Seminaren erhalten Sie in unserer jahr-
lichen Bildungsbroschiire und in unserer Weiterbildungsplattform
Viversa. Damit haben Sie lhre Weiterbildung jederzeit im Blick
und im Griff.

AVUS - aus der Praxis fiir die Praxis

Ihre technische Ausstattung besitzt fiir uns einen hohen Stellen-
wert. So wird zum Beispiel in unserem Agentur-Vertriebs-Unter-
stitzungs-System (kurz: AVUS) die Benutzerfreundlichkeit grof}
geschrieben. RegelméRige Anpassungen des Programms an
aktuelle rechtliche und fachliche Rahmenbedingungen sowie die
Berlicksichtigung von Anforderungen aus der Verkaufspraxis und
Trainings sorgen dafiir, dass die immer komplexer werdenden
Programme und Arbeitshilfen in lhrer Agentur optimal genutzt
werden konnen.

Unser ausgereiftes AVUS lauft mit mobiler und stationérer Rech-
nertechnik. Es deckt dabei alle wichtigen Arbeitsbereiche einer
modernen Versicherungsagentur ab und bietet unter anderem:

Vertragsverwaltung mit GroRrechnerzugriff
Termin- und Akquisedatenbank
Schadenerfassung und Regulierungsempfehlung
Beratungsunterstiitzung und Angebotserstellung
Tarifierung und Antragserstellung
Kunden-Selektionen

Textverarbeitung und Nachrichtenlibermittlung
Onlineberatung und Fernunterschrift

Als besondere Eigenentwicklung bieten wir innerhalb von AVUS
auch ein Risikoanalyse-Tool: AVUS Click Check stellt mit ein-
fachen Abfragen zur Lebenssituation in wenigen Minuten die
Risikosituation des Kunden dar und bietet lhnen jede Menge
Beratungs- und Verkaufsansatze.

Ergénzend zum AVUS installieren wir die géngigen Office-
programme von Microsoft flir nahezu alle Verwaltungsvorgange
im Agenturalltag. Ob Einzelplatz-, Mehrplatz- oder mobiles Sys-
tem — unsere AVUS-Trainer beraten Sie gern bei der Auswahl
einer geeigneten Konfiguration und unterstiitzen Sie von Beginn
an. Eine Hotline in der Direktion rundet den Service um unser
Agentur-Vertriebs-Unterstiitzungs-System ab. Unsere moderne
Hard- und Software erhalten Sie gegen eine monatliche Miete.



lhre

professionell, modern, kundenorientiert

Sie sind Unternehmer durch und durch und setzen sich enga-
giert fir die Weiterentwicklung Ihres Betriebes ein. Zum profes-
sionellen Marktauftritt gehért fir Sie ein attraktives Ladenburo
mit Innendienstmitarbeitern und ggf. zusatzlichem Aulendienst.
Als Unternehmeragentur planen und realisieren Sie |hr Agentur-
marketing mit ,Charme und dem gewissen Extra“. Dann kénnen
Sie auf uns zahlen. Wir unterstltzen Sie in organisatorischer
und ggf. auch in finanzieller Hinsicht mit Ideen, Materialien und
Konzepten, zum Beispiel

bei der Auswahl, Einrichtung und Ausstattung

lhres Ladenbtiros

mit einer Grundausstattung an Geschaftsdrucksachen,
einem personlichem Agenturprospekt und einer modernen
Vermittlerhomepage

mit attraktivem zielgruppenorientierten
Verkaufsférderungsmaterial

mit Preisvorteilen beim Erwerb unserer ,Service-Flitzer*
smart und MINI

mit Konzepten zur Neukundengewinnung und fiir die
erfolgreiche Bestandsarbeit

bei lhrem Auftritt auf Messen, Stadtfesten oder bei der
Durchflihrung von sonstigen Kundenevents

Mit unserem ,Marketing-Portal” steht lhnen ein professionelles
Online-Instrument mit allen Marketingangeboten zur Verfligung.
Von der Ideenfindung Uber die Bestellung von personalisierten

Druckstlicken ber Social Media-Posts bishin zu Werbemitteln
oder fiir die einfache Bestellung von Verkaufsunterlagen — hier
finden Sie umfangreiche Anregungen, viele nitzliche Tipps und
Hinweise flir die Gestaltung Ihres Marktauftritts.

Ubrigens

Sie werden Uberrascht sein, mit welchem geringen Auf-
wand Sie sich vor Ort von lhren Mitbewerbern abheben
kénnen. Unsere Mitarbeiter im Marketing beraten Sie
auch gern personlich.



Unser

Darin steckt unser groBBtes Kapital.

Was macht den Erfolg eines Unternehmens aus? Gute Rahmen-
bedingungen fiir die Mitarbeiter des AuRen- und Innendienstes
sind Attribute, mit denen viele Unternehmen werben.

Entscheidend sind jedoch die Menschen, die diese Bedingungen
zum Wohle des Unternehmens nutzen und in ihrer Arbeit Spal®
und personliche Erfiillung finden. So wird uns durch Géaste und
neue Mitarbeiter immer wieder bestétigt, dass in unserer
Mecklenburgischen ein besonderes ,Miteinander* herrscht.
Daflir sprechen auch die vielfach langjahrigen Betriebs-
zugehorigkeiten und die vielen Betriebsjubilaen unserer
Mitarbeiter.

Nicht selten kommen unsere Fiihrungskrafte aus dem eigenen
Hause. So profitieren viele Leiter einer Bezirksdirektion oder
einer Direktionsabteilung bis hin zum Vorstand von ihrer
personlichen Erfahrung als langjéhrige Mitarbeiter unserer
Gesellschaft.

Besonders Sie als unser Vermittler spiren in der téglichen
Zusammenarbeit mit |lhrer Bezirksdirektion oder mit den ver-
schiedenen Fachabteilungen in der Direktion das gemeinsame
Engagement flr unsere Mecklenburgische.

Verschaffen Sie sich am besten selbst einen Eindruck und
nutzen Sie die Mdglichkeit, unsere Direktion in Hannover per-
sonlich kennen zu lernen. Sprechen Sie Ihre Kontaktperson bei
der Mecklenburgischen an. Sie wird mit lhnen gern einen
passenden Termin vereinbaren.



Werden Sie eine Perle
im Versicherungsmarkt

Besuchen Sie unser Karriereportal im Internet
www.eine-perle-im-versicherungsmarkt.de
Hier finden Sie zusétzliche Informationen
und auch lhre regionalen Ansprechpartner

zum Karriereportal und zu
unserem Vermittlerfilm

mecklenburgische.de/karriere/selbststaendige
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Ihr Vertrauen —unsere Verpflichtung
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